
Junior Key Account Manager (w/m/d)

Die HSP Hanse Shopping GmbH ist ein führendes Handelsunternehmen für Trend & Lifestyle Produkte. Mit unseren Marken und durch unsere 
High Speed Prozesse sind wir zu einem der führenden Anbieter im deutschsprachigen Raum geworden. Zu unseren Endkunden gehören u.a. 
die größten Versandhändler und Retailer Deutschlands. Wir sind ein international agierendes Handelshaus und seit über 10 Jahren auf Trend 
& Lifestyle Produkte spezialisiert. Unser ständig wechselndes und wachsendes Sortiment umfasst dabei dauerhaft mehr als 700 Produkte. 
Wir verfolgen weiterhin das Ziel der Expansion und das erfolgreich, und das in außergewöhnlichen Zeiten!

Der Erfolg unseres Unternehmens basiert auf der Kompetenz unserer Mitarbeiter, der Qualität unserer Produkte und leistungsstarken Mar-
ken. Wir sind der begeisterndste Partner für den Handel – nachhaltig erfolgreich und auf Augenhöhe mit unseren Partnern.

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir ab sofort:

Unser Anforderungsprofil
• Vertrieb unserer Non Food Produkte im Retail und Versandhandel im europäischen Verkaufsgebiet

• Betreuung Bestandskunden

• Akquise von Neukunden im Bereich Versandhandel und Retail

• Anfragenbearbeitung, Angebot Erstellung und -kalkulation, sowie Durchführung von Vertragsverhandlungen und Ausschreibungen

• Überwachung und Nachverfolgung der Aufträge zur Sicherstellung termingerechter Lieferungen

• Enge Schnittstelle zum Vertriebsinnendienst, Einkauf und Produktmanagement

• Mitwirkung bei der Budgetplanung und dem Forecast-Prozess

• Markt-, Kunden- und Wettbewerbsbeobachtung

Dein Profil:
• Kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation

• Kenntnisse und Erfahrung im Bereich Key Accounting

• Freundliches, souveränes Auftreten und überzeugende Kommunikationsfähigkeit

• Lösungsorientiertes, analytisches und präzises Vorgehen, gepaart mit einer ausgeprägten „Hands-on“ 
Einstellung

• Verhandlungsgeschick, sowie kaufmännisches Verständnis

• Begeisterungsfähigkeit für unser Portfolio 

• fundierte Excel- und MS Office Kenntnisse 

Was Dich bei uns erwartet:
• Wertgeschätzt: Wir sehen dich mit deinen individuellen Fähigkeiten und Ideen. Du erhältst einen  

unbefristeten Arbeitsvertrag und eine attraktive Vergütung.

• Modern: Arbeiten im Büro und Homeoffice kombinierbar  

• IT-Ausstattung: Für die Arbeit außerhalb des Büros erhältst du von uns alle notwendigen technischen Arbeitsmittel

• Mitarbeiterrabatte: Zugang zu der größten Corporate Mitarbeiter Plattform Deutschlands ihre.mitarbeiterangebote.de

• Teamwork: Offene, familiäre Unternehmenskultur mit wenig Hierarchie und eigenen  Gestaltungsmöglichkeiten

• Standort Oststeinbek: Kostenlose Parkplätze direkt am Office und viele Einkaufsmöglichkeiten des täglichen Bedarfs direkt vor Ort

• Fit in den Tag: Kostenlose Kaffee- und Teespezialitäten, sowie Wasser und frische Obstkörbe 

Deine Neugierde wurde  
geweckt?
Dann sende uns gleich 
Deine Bewerbungsunterlagen/ 
Kurz-bewerbung per E-Mail an

jobs@hsphanseshopping.de 

Wir freuen uns auf darauf dich 
kennen zulernen! 

@
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Deine Neugierde wurde 
geweckt?:
Dann sende uns gleich 
deine Bewerbungsunter- 
lagen per E-Mail an:
Jobs@hsphanseshopping.de
Wir freuen uns darauf,  
dich kennenzulernen!

Was Dich bei uns erwartet:
•  Wertgeschätzt: Wir sehen dich mit deinen individuellen Fähigkeiten und Ideen. Bei uns  
 hast du 30 Tage Urlaub, einen unbefristeten Arbeitsvertrag und eine attraktive Vergütung
•  Modern: Arbeiten im Büro und Homeoffice kombinierbar
•  IT-Ausstattung: Für die Arbeit außerhalb des Büros erhältst du von uns  
 alle notwendigen technischen Arbeitsmittel
•  Mitarbeiterrabatte: Zugang zu der größten Corporate Mitarbeiter Plattform  
 Deutschlands ihre.mitarbeiterangebote.de
•  Teamwork: Offene, familiäre Unternehmenskultur mit wenig Hierarchie  
 und eigenen Gestaltungsmöglichkeiten
•  Standort Oststeinbek: Kostenlose Parkplätze direkt am Office  
 und viele Einkaufsmöglichkeiten des täglichen Bedarfs direkt vor Ort
•  Fit in den Tag: Kostenlose Kaffee- & Teespezialitäten, Wasser und frische Obstkörbe

Dein Profil:
• Kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation
• Kenntnisse und Erfahrung im Bereich Key Accounting
• Freundliches, souveränes Auftreten und überzeugende Kommunikationsfähigkeit
• Lösungsorientiertes, analytisches und präzises Vorgehen, gepaart mit einer ausgeprägten „Hands-on“ Einstellung
• Verhandlungsgeschick, sowie kaufmännisches Verständnis
• Begeisterungsfähigkeit für unser Portfolio
• Fundierte Excel- und MS Office Kenntnisse

Dein Aufgabengebiet:
• Du steigerst den Umsatz und Gewinn der Key Accounts im Bereich Retail und Versandhandel bei verschiedenen  
 Handelsunternehmen, pflegst die operative Zusammenarbeit mit den Kund:innen und stärkst die Kundenbeziehungen
• Betreuung Bestandskunden
• Angebot Erstellung und -kalkulation, sowie Durchführung von Vertragsverhandlungen und Ausschreibungen
• Überwachung und Nachverfolgung der Aufträge zur Sicherstellung termingerechter Lieferungen
• Enge Schnittstelle zum Vertriebsinnendienst, Einkauf und Produktmanagement
• Mitwirkung bei der Budgetplanung und dem Forecast-Prozess
• Markt-, Kunden- und Wettbewerbsbeobachtung

Für unsere zukünftige Ausrichtung und Wachstum benötigen wir für unsere High Speed Prozesse, High Speed Personen mit Hands-
on-Mentalität, die unser Team verstärken. Um das weitere Wachstum zu bewerkstelligen, suchen wir aktuell zum nächst- 
möglichen Zeitpunkt eine/n qualifizierte/n

Senior Key Account Manager/in Vollzeit (w/m/d)

Die HSP Hanse Shopping GmbH ist ein führendes Handelsunternehmen für Trend & Lifestyle Produkte. Mit unseren Marken und 
durch unsere High Speed Prozesse sind wir zu einem der führenden Anbieter im deutschsprachigen Raum geworden. Zu unseren 
Endkunden gehören u. a. die größten Versandhändler und Retailer Deutschlands. Wir sind ein international agierendes Handels-
haus und seit über 10 Jahren auf Trend & Lifestyle Produkte spezialisiert. Unser ständig wechselndes und wachsendes Sortiment 
umfasst dabei dauerhaft mehr als 700 Produkte. Wir verfolgen weiterhin das Ziel der Expansion und das erfolgreich – jeden Tag!
Der Erfolg unseres Unternehmens basiert auf der Kompetenz unserer Mitarbeiter, der Qualität unserer Produkte und  
leistungsstarken Marken. Wir sind der begeisterndste Partner für den Handel – nachhaltig erfolgreich und auf Augenhöhe  
mit unseren Partnern.
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